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Інтеграція у світове господарство і розвиток міжнародних 

відносин є пріоритетним напрямком зовнішньоекономічної 

діяльності багатьох країн. Однією з основних форм 

зовнішньоекономічних відносин є зовнішньоекономічний договір 

(контракт). 

Згідно з Цивільним кодексом України, стаття 202, договором 

вважають “угоду двох чи кількох осіб, спрямовану на виникнення, 

зміну чи припинення прав і обов’язків” [1]. 

Відповідно до п. 9 ст. 1 Закону України “Про 

зовнішньоекономічну діяльність” під зовнішньоекономічним 

договором (контрактом) розуміють “матеріально оформлену угоду 

двох чи більше суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності та їх 

іноземних контрагентів, спрямовану на встановлення, зміну чи 

припинення їхніх взаємних прав та обов’язків у 

зовнішньоекономічній діяльності” [2]. 

Відповідно до чинного законодавства, зовнішньоекономічний 

договір повинен містити такі умови: назва, номер договору, дата і 

місце його укладання; преамбула; предмет договору; кількість і 

якість товару; умови постачання товарів; ціна і загальна вартість 
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договору; умови платежів; умови здачі товарів; форс-мажорні 

обставини; санкції і рекламації; урегулювання спорів в судовому 

порядку; місцезнаходження, поштові і платіжні реквізити сторін [3, 

с. 21]. 

     Без цих істотних умов договір буде вважатися неукладеним або 

може бути визнаний недійсним через недотримання форми, 

передбаченої чинним законодавством конкретної держави. 

У договорі також можуть прописуватись додаткові умови. Вони 

не є обов’язковими, проте детальніше прописані умови контракту, 

права і обов’язки контрагентів, відповідальність у випадку 

невиконання цих умов дає гарантію, що договір буде виконано в 

повному обсязі.  

В українському законодавстві зустрічається два близьких 

поняття: “договір” і “контракт”. Різниця між ними полягає у тому, 

що поняття «контракт» поширюється лише на договори, оформлені 

письмово, а “договір” може мати також усну форму. 

При визначенні змісту договору права та обов’язки сторін 

визначаються правом країни, обраної сторонами при його 

укладенні або в результаті подальшого погодження; якщо ж це 

питання не було погоджено сторонами, то їхні права та обов’язки 

визначаються юрисдикційними органами [4, с. 257]. 

Контракт бажано укладати двома державними мовами, тобто 

мовами обох контрагентів. Це дозволяє вирішити всі питання й 

уникнути непорозумінь ще до його підписання. 

Укладення договорів міжнародної купівлі-продажу найчастіше 

регулюється Віденською конвенцією ООН, яка була прийнята у 

Відні в 1980 р. для усунення розбіжностей між законодавствами 

різних країн. Її учасниками є понад 30 країн, серед яких Франція, 

Німеччина, США, Китай, Швейцарія та інші (Україна приєдналася 

у 1991 р.) У ній містяться основні умови та порядок підписання 

договору купівлі-продажу.  

У міжнародній торговельній практиці існують різні види і 

форми контрактів, зміст яких залежить від того, яку угоду прагнуть 

укласти контрагенти. Попри їх різноманітність, широкого 

розповсюдження набули типові контракти. Типовий контракт – це 

розроблений документ, який містить певну кількість універсальних 

умов, прийнятих в практиці міжнародної торгівлі. Решта умов 

договору узгоджується між сторонами в процесі перемовин.  

Ключовими елементами міжнародних договорів купівлі-

продажу є торгові умови Інкотермс. Вони пояснюють суб’єктам, 



223 

 

якими повинні бути їхні дії при перевезенні товарів, про 

оформлення імпорту та експорту, а також про поділ витрат і 

ризиків між сторонами. 

При укладені зовнішньоекономічного договору необхідно 

перевірити правовий статус контрагента, його репутацію і 

платоспроможність в державі реєстрації. Також потрібно 

перевірити повноваження особи, яка буде підписувати договір.  

Поширеною проблемою є те, що сторони не враховують 

різницю правових норм у різних країнах. Часто це стосується 

порядку стягнення штрафів у випадках невиконання умов 

договору. У випадку виникнення спорів найкраще вирішувати їх 

через досягнення мирової угоди, але часто буває, що спір 

розглядається в арбітражі або в суді. 

У міжнародній практиці вже набуло широкого поширення 

застосування арбітражного вирішення спорів. Арбітражне 

застереження – це угода сторін про передачу спору за контрактом 

до завчасно погодженого арбітражу. Сторони можуть самостійно 

вибрати міжнародний комерційний арбітраж, який буде розглядати 

спір. Важливим є зазначення у договорі, який саме орган буде 

розглядати спір, якщо такий виникне, а також правильно вказати 

його найменування. Арбітражне застереження має бути пов’язаним 

з положенням контракту про вибір матеріального права, оскільки 

суд однієї країни може бути недостатньо компетентним стосовно 

законодавства іншої країни. Це може призвести до тривалого 

процесу розгляду спору і до незадовільного рішення. 

Отже, зовнішньоекономічний контракт – це документ, який 

регулює відносини між контрагентами на міжнародному ринку, і 

визначає їх права та обов’язки. Правильно складений контракт – 

запорука успішної та безпечної діяльності. 
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Today the legal system in Ukraine includes more than 100 laws and 

legal acts which regulate the investment activities of business entities. 

The legislative framework determines the legal status of the investors 

who make up investment decisions about investing funds and their 

responsibilities on the Ukraine stock market. 

For example, Public joint-stock company “Alfa bank”, is a public 

joint-stock company, so the main document which regulates its activity 

and the process of portfolio formation is the Law of Ukraine “About 

Business Associations”[1]. According to it the joint-stock company has 

the right to issue securities in accordance with the requirements 

established by the State Commission for Securities and Stock Market. 

Not later than in six month after registration the securities issue the 

joint-stock company must issue shares (share certificates) to the 

shareholders. Shares are purchased by the participants in the creation of 

joint-stock company on the basis of the agreement among founders. The 

share might also be purchased on the basis of the agreement with its 

owner or holder at the price which is indicated by the parties, or at the 

price established on the stock market, as well as in the order of 

succession of citizens or legal succession of legal entities and on other 

basis stated by the law [2]. 

When creating a joint-stock company shares can be distributed by 

open subscription to them (in open joint-stock companies) or all shares 

can be distributed between the founders (in closed joint-stock 

companies). 


