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Анотація 
   українською: Об’єктом дослідження є управління збутовою діяльністю та брендом EDJS network. 

Метою магістерської роботи є пошук шляхів удосконалення збутової діяльності та бренду  компанії 

EDJS network». 

Результати отримані за допомогою таких методів дослідження: аналізу (порівняльного, 

економетричного, часових рядів, фінансового), періоду окупності, індексу прибутковості, чистої 

теперішньої вартості, прогнозування та нечіткої моделі. 

Розроблено рекомендації щодо покращення управління збутовою діяльністю EDJS network з 

використанням інструментів прогнозування. Наведено пропозиції щодо покращення управління брендом 

через виявлення можливостей формування бренду компанії, формування концептуальної моделі бренду 

компанії. Покращення господарської діяльності та управління збутом через відкриття нової 

торгівельної точки обґрунтовано в роботі. 
 

 

   англійською: The object of investigation is the sales and brand management of the EDJS network 

LTD. 

The aim of the Master paper is to find the ways of improving sales and brand management of the EDJS 

network LTD. 

The results are obtained with the following research methods: time series, comparative, econometric, 

financial analysis, payback period, profitability index, net present value, forecasting and fuzzy model. 

The recommendations concerning the sales management of the EDJS Network LTD by using forecasting 

tools have been developed. Some recommendations regarding brand management of the EDJS Network LTD by 

identifying opportunities to create a brand in the company, using conceptual model of a brand have been 

designed. The improvements concerning company activity and sales management by opening a new trade 

boutique have been substantiated. 

 

 

 


